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Course: 

Strategic Sales Closing with AI Intelligence 

การปิดการขายเชิงกลยทุธ์ดว้ย AI อจัฉริยะ 
 

Duration:     1 Day (9:00 – 16:00) 
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หลักการและเหตุผล: 
 ในโลกการขายยคุใหม ่“Sales Closing Skill” หรือ “ทกัษาะการปิดการขาย” ไมใ่ชเ่พียงทกัษะการพดูหรือการโน้มน้าว แตค่ือการ

ใช้ Data ผนวกกบั Insight และ Timing อยา่งแมน่ย า  
จากแนวคดิในไฟล์ต้นฉบบัท่ีเน้นขัน้ตอนการขายตัง้แต ่“เข้าใจลกูค้า การน าเสนอ การแก้ข้อกงัวล และปิดการขาย ” หลกัสตูรนี ้

ตอ่ยอดโดยน า AI เข้ามาเป็นเคร่ืองมือส าคญั เพื่อชว่ยท าให้ Sales สามารถปิดดีลได้เร็วขึน้ แมน่ขึน้ และมีก าไรสงูขึน้ จากการ 

• วิเคราะห์ “ความพร้อมในการซือ้” ของลกูค้า  

• แนะน า “Closing Technique ที่เหมาะสม”  

• สร้าง Script การปิดการขายแบบ Personalize  

• จ าลองสถานการณ์การปิดการขาย (AI Simulation)  
 

ประโยชน์ที่ได้รับ: 

• เข้าใจโครงสร้าง Sales Closing อยา่งเป็นระบบ  

• ใช้ AI วิเคราะห์ Buying Signals และ Customer Intent  

• เลอืกใช้ Closing Techniques ได้ถกูจงัหวะ  

• สร้าง Script ปิดการขายด้วย AI  

• เพิ่ม Conversion Rate และลด Lost Deal  

• ฝึก Role Play ด้วย AI Simulation  
 

หัวข้อบรรยาย: 

• Understanding Customer & Buying Readiness with AI (เข้าใจลูกค้าท าให้ปิดการขายได้ง่ายขึน้)   
➢ Buying Behavior & Decision Process  
➢ การประเมิน “ความพร้อมในการซือ้” ของลกูค้า  
➢ การระบ ุDecision Maker & Influencer  
➢ การใช้ AI วิเคราะห์: Customer Intent, Buying Signals และ Probability to Close  
➢ Workshop การใช้ AI วเิคราะห์ลกูค้าจริง  

 

• AI-Powered Sales Process & Closing Strategy (วางกลยุทธ์การปิดการขายด้วย AI) 
➢ ขัน้ตอนการขายแบบมืออาชีพ การเข้าใจลกูค้า การน าเสนอ การแก้ Pain Point และการปิดการขายอยา่งมืออาชีพ  
➢ การใช้ AI ด้วยการสร้าง Sales Script การวเิคราะห์ Objection รวมถงึการแนะน า Next Best Action  
➢ Workshop ให้ AI สร้าง Sales Strategy ส าหรับลกูค้าจริง  

 

• Advanced Closing Techniques Leveraging AI (เทคนิคปิดการขาย ด้วย AI)  
➢ กลยทุธ์การปิดการขายแบบ Now or Never, Limited Offer, Alternative Choice, Emotional Close และ Walk Away Close  
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➢ เทคนิคการตอ่ยอดด้วย AI ช่วยสร้าง Closing Script แบบ Personalized  
➢ Workshop การสร้าง Closing Script ด้วย AI  

 

• AI-Driven Negotiation & Closing Simulation (ผสานการเจรจาและการปิดการขายด้วย AI)  
➢ แนวคิด Negotiation เพื่อปิดการขาย  
➢ การจดัการ Objection และ Price Pressure  
➢ การใช้ AI เพื่อการวิเคราะห์คูเ่จรจา การจ าลองสถานการณ์ และการเตรียมข้อเสนอ  
➢ Workshop: ใช้ AI เป็น “Closing Coach” ด้วย Simulation สถานการณ์จริง  

 

เหมาะส าหรับ:  

• ฝ่ายขาย (Sales / Key Account / B2B / Dealer)  

• Sales Manager / Supervisor  

• ฝ่ายการตลาด / CRM  
  
วิทยากร: 
วิทยากรผู้ทรงคุณวุฒจิาก บริษัท บอสตนัเน็ตเวิร์ค จ ากดั  
 

วัน เวลา สถานที่ และค่าใช้จ่าย ในการเข้าร่วมงานสัมมนา  
วนัท่ี 17 กรกฎาคม 2569 เวลา 09.00 - 16.00 น. โดยสามารถเลอืกการเข้าอบรมได้ 2 ช่องทาง ดงันี ้

1. เข้าร่วมอบรมที่โรงแรมจสัมนิ ซติี ้(ซอยสุขุมวทิ 23) หรือโรงแรมที่เทียบเท่า  
(สถานที่อาจมกีารเปลี่ยนแปลงกรุณาตดิต่อเจ้าหน้าที่ประสานงาน) 
คา่ใช้จา่ยในการเข้าร่วมงานสมัมนา ราคา 6,900 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพิ่ม 7%)  

2. เข้าร่วมอบรมแบบทางไกลโดยการประชุม Distance Learning Instructor-led Virtual Class via Face to Face 
Application   
คา่ใช้จา่ยในการเข้าร่วมงานสมัมนา ราคา 5,900 บาท (ราคานีย้งัไมร่วมภาษีมลูคา่เพิ่ม 7%)  
 
ส าหรับรายละเอียดเพิ่มเติม กรุณาติดต่อผู้ประสานงานอบรม โทร: 02 949 0955, 02 318 6891,  
086 337 8266, Email: seminar@bostonnetwork.com และ Line ID: @bostonnetwork 
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ค่าฝึกอบรม สามารถหกัค่าใช้จ่ายทางภาษีได้ 200%ของค่าใช้จ่ายจริง 
 (พระราชกฤษฎกีาฉบับที่ 437 ใช้ 19 ตุลาคม พ.ศ. 2548 เป็นต้นไป) 

 

สร้างสรรค์หลักสูตรสัมมนาคุณภาพเย่ียมโดย 
 
 
 
 
 
แผนที่ โรงแรมจสัมนิ ซิตี ้(ซอยสขุมุวิท 23) (สถานที่อาจมกีารเปลี่ยนแปลงกรุณาติดต่อเจ้าหน้าที่ประสานงาน) 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


